
Nood aan kwalitatieve leads, hogere 
verkooprotatie, top of mind worden/blijven 
in je regio, meer traffic naar je website ...?
Werk aan je naamsbekendheid, vertel het verhaal achter je bedrijf en promoot je acties.

Door regelmatig in de aandacht te komen win je het vertrouwen van je klanten. Hoe beter je be-
drijf gekend is, hoe meer klanten voor jou zullen kiezen in een concurrentiële markt. Maak in je 
campagnes dus gebruik van zowel sterke offline als online media voor een maximaal bereik.

Wat jouw doelstellingen ook zijn: met een sterke passie voor vastgoed helpt ons team van gedre-
ven mediaspecialisten je graag met het optimaal samenstellen en opzetten van je campagnes.

Welke mediacombinatie kies je het best?

Dat hangt af van verschillende factoren:
• Wat is je werkgebied?
• Hoe bekend is je bedrijf vandaag?
• Wat is het doel van je campagne?
• Welk imago heeft je bedrijf vandaag en naar welk imago streef je in de toekomst?
• Wie zijn je klanten en wat boeit hen?

Door het juist inzetten van off-en online campagnes helpen wij jou om 
je doelstellingen te bereiken.

HÉT NIEUWBOUWEVENT IN VLAANDEREN

• 11e jaargang.
• Meer dan 165 deelnemende bedrijven, goed voor meer dan 

300 projecten en kijkwoningen.
• 80% van de deelnemende bedrijven engageert zich meteen 

voor een volgende editie.
• Sterke online en offline mediacampagne door Roularta Media 

Group spoort talrijke kwalitatieve leads aan om langs te ko-
men.

Data 2024: 28 april en 20 oktober

HET MEEST GELEZEN WEEKBLAD VAN VLAANDEREN

• 1.312.238 lezers (CIM 2023).
• 3.800 displaypunten (bakkers, supermarkten ...).
• Wordt bewust meegenomen bij de bakker en bereikt meer dan 

2 gezinsleden per exemplaar.
• Hét moment waarop men in alle rust de krant leest met 

een hoge attentiewaarde.
• Meteen ook het ideale overlegmoment om belangrijke 

aankopen/verkopen van een eigendom te bespreken.
• Bereikt de juiste sociale klassen en de aankoop- 

verantwoordelijken.
• Zet je bedrijf of acties bewust in de kijker tijdens 

de interessante vastgoedspecials/dossiers.

GRATIS MAANDELIJKS LIFESTYLEMAGAZINE

In dit lifestylemagazine bij De Zondag vindt de vnl. jongere 
doelgroep (25-45) inspiratie die aansluit bij zijn leefwereld. 
Daarin vormt wonen een belangrijke pijler. Met een hoogwaar-
dige redactionele kwaliteit en een luxueuze uitvoering is dit de 
ideale omgeving voor jouw campagne.
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Bouwen? Kopen? Investeren?

DZ

1. LAAGDREMPELIG INSPIRATIE OPDOEN
Het is al langer bewezen dat de beste ideeën uit de praktijk komen en
dat is ook het geval voor wie op zoek is naar een nieuwbouwwoning
of -appartement. Nieuwbouwzondag is de gelegenheid bij uitstek
om op een en dezelfde dag verschillende projecten op verschillende
locaties te bezoeken. Deze ‘nieuwbouwopendeurdag’ maakte pre-
cies tien jaar geleden zijn debuut en is intussen uitgegroeid tot de
referentie in Vlaanderen. Ook vandaag weer kunnen kandidaat-
bouwers en -kopers en investeerders verschillende nieuwbouwpro-
jecten en inspiratiewoningen in hun buurt of (wat) verderop van
dichtbij ontdekken en de vele voordelen ervan ervaren.

2. ADVIES VRAGEN
De deelnemende bedrijven en vakmensen laten je
enthousiast kennismaken met de nieuwbouwmo-
gelijkheden en hebben daarnaast de nodige ex-
pertise in huis om de bezoekers het juiste advies te
verstrekken bij hun zoektocht naar informatie. Zij
maken je graag wegwijs in de boeiende, steeds
veranderende nieuwbouwwereld. De sector
draagt immers innovatie en duurzaamheid hoog
in het vaandel net als het creëren van een fijne om-
geving.

3. INTERESSANT VOOR VERHUUR
Investeren in nieuwbouw is ook vandaag absoluut nog steeds
interessant. Je aankoop- of bouwplannen uitstellen heeft wei-
nig zin. De hypotheekrentes blijven momenteel stabiel en je
kan met een nieuwe woning meteen al profiteren van zijn
energiezuinige en comfortabele karakter. Ook voor verhuur is
nieuwbouw zeker nog altijd interessant. De vraag naar kwali-
tatieve woningen blijft nog steeds groot.
Kortom, of je nu zelf nieuwbouwplannen koestert, een nieuw-
bouw zoekt om zelf in te trekken of om te verhuren, Nieuw-
bouwzondag is het moment bij uitstek om je te verdiepen in
de wondere, ruime wereld van de nieuwbouw en een eerste
stap te zetten naar het vinden van jouw ideale thuis!

Q Ontdek de vele deelnemende projecten in
jouw regio op www.nieuwbouwzondag.be 

MEER DAN 330 PROJECTEN ZIJN VANDAAG TE ONTDEKKEN

Energiezuinig én klaar
voor de toekomst!

Na 18 eerdere gesmaakte edities organiseert De Zondag vandaag, samen
met bijna 200 professionals uit de bouw- en vastgoedsector, opnieuw een
boeiende inspiratiedag voor iedereen die graag een gloednieuwe én
energiezuinige woning wenst, om er zelf in te trekken of als investering.

› Tijdens
Nieuwbouw-
zondag kun je
verschillende
kijkwoningen
en -apparte-
menten bezoe-
ken. (foto
Hyboma)

Na 18 eerdere gesmaakte edities organiseert De Zondag vandaag, samen

Drie redenen waarom een bezoek aan Nieuwbouwzondag vandaag een must is.

dit jaar
instapklaar

ONTDEK VLAS VANDAAG 
 TIJDENS NIEUWBOUWZONDAG 

22 OKTOBER 
 

Appartementen tot 3 slaapkamers 
 

 Met eigen tuin of terras 
 

 BEN (bijna-energieneutraal) 
 

 Vloerverwarming 
  

Ondergrondse autostaanplaatsen

INFO & VERKOOP 
zabra.be/vlas - 0472 89 60 18

KOOP DIT JAAR NOG AAN 6%
EN BESPAAR TOT €50 000 

OP JOUW AANKOOP!

ADRES
Westerlaan 63, 8790 Waregem

DB101890J3

22 OKTOBER Bekijk de deelnemende projecten in uw buurt via www.nieuwbouwzondag.be
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bestaat uit residentieel vastgoed:
woningen, appartementen en
bouwgronden in het segment de
ruime middenklasse. Daarnaast
verkopen Jan en zijn medewer-
kers ook commerciële panden
(winkels, kantoren, magazijnen).
Door de jarenlange samenwer-
king met gevestigde projectont-
wikkelaars, hebben ze steeds een
ruim aanbod aan nieuwbouwap-
partementen in petto.
Domestic Makelaars begeleidt u
als eigenaar tijdens het volledige
verkoopproces: de prijs bepalen,
publiciteit voeren, het verkoop-

dossier samenstellen, informatie
aan kandidaat-kopers verstrek-
ken, plaatsbezoeken begeleiden,
onderhandelen, de verkoopover-
eenkomst opmaken en de ver-
koop tot akte afronden. Ook om
een geschikte en solvabele huur-
der voor uw woning, appartement
of handelspand te vinden, bent u
bij Domestic Makelaars aan het
juiste adres. 

Huis van vertrouwen
voor vastgoedeigenaars
Met de wortels stevig in de Kempense bodem, is Domestic Makelaars al sinds 2005 een huis van
vertrouwen voor vastgoedeigenaars en hun kopers of huurders in onze regio. De zaakvoerder en
zijn trouwe en beslagen medewerkers kennen de lokale huizenmarkt als hun broekzak en kunnen
daardoor iedereen op maat bedienen.

DOMESTIC MAKELAARS
—

DOMESTIC MAKELAARS IS STEVIG VERANKERD IN DE KEMPEN 

ons te koop of te huur wordt ge-
steld. Met kantoren in Beerse, Mol

en Lichtaart zijn we stevig lokaal
verankerd en vlot bereikbaar voor
onze klanten in de Kempen.”

RESIDENTIEEL VASTGOED
Het grootste deel van de porte-
feuille van Domestic Makelaars

Domestic Makelaars is het vast-
goedkantoor van zaakvoerders
Jan Daems en Dirk Schoenmae-
kers en hun team van trouwe me-
dewerkers. “Iedereen is hier al
minstens tien jaar aan de slag”,
vertelt Jan, jurist van opleiding.
“Deze continuïteit is onze grote
troef. Elke medewerker is erkend
door het Belgisch Instituut voor
Vastgoedmakelaars (BIV) en kent
de regio door en door. Dat zorgt
voor een sterke mix van theoreti-
sche- en terreinkennis, waardoor
we professioneel en praktisch ad-
vies op maat kunnen geven.”

“Jaarlijks verkopen we zo'n 250
eigendommen. Dat laat ons toe
om een grondige knowhow op te
stapelen zonder in het aanbod te
verzuipen. Alles blijft heel over-
zichtelijk op ons kantoor. Als
zaakvoerder ken ik elk pand dat via

“JAARLIJKS VERKOPEN WE
ZO'N 250 EIGENDOMMEN.”

“Uw eigendom verkopen?
Daar zijn wij het best voor
uitgerust”, zo luidt de huisslo-
gan van Domestic Makelaars.
Bovenop het menselijk kapi-
taal op de kantoren, heeft
deze vastgoedspeler inder-
daad alles in huis om van elke
transactie een succes te ma-
ken: een ruim klantenbestand,
digitale nieuwsbrieven, pro-
fessionele borden, zichtbare
etalages van de kantoren in
drie dorpskernen, een eigen-
tijdse website, een druk beke-
ken eigen Facebookpagina, de
aanwezigheid op portaalsites,
publiciteit in diverse kranten
en tijdschriften, de organisatie
van kijknamiddagen,... 
Alle slimme promotiekanalen
worden ingezet om op korte
termijn voor uw eigendom 
de juiste koper/huurder te
vinden. Elke klant geniet bo-
vendien van gratis EPC, keu-
ring van de elektriciteit en
fotoreportage. 

GOED UITGERUST

Domestic Makelaars vindt u
op strategische locaties in
Beerse (Bisschopslaan 16)
Lichtaart (Leistraat 57) en 
Mol (Corbiestraat 42/1). 

Alle info: www.domestic.be 
en info@domestic.be 

PRAKTISCH

Domestic
Beerse  |  Mol  |  Lichtaart
www.domestic.be

Uw eigendom verkopen?
Daar zijn wij het best voor uitgerust.

Bel nu 014 61 03 86

U zet uw woning te koop.  
Zoekt u de kortste weg naar 
de beste prijs? Maak dan een 
afspraak met het team van 
Domestic. Want woningen 
verkopen is een vak apart. 
Wij kennen de markt door 
en door. En doen er alles aan 
om voor u het onderste uit 
de kan te halen.
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100% ontzorging bij de verkoop 
en verhuur van jouw vastgoed

Bij Real Estate by Karolien, de immoafdeling 

van projectontwikkelaar Karolien Lafaut, is 

persoonlijke ontzorging het codewoord voor 

een succesvolle verkoop of verhuur.

“Van een gratis schatting over publiciteit op maat tot vastgoedstyling 

om een woning verkoopsklaar in de markt te zetten, we spelen 

steeds flexibel in op de individuele noden van het eigendom”, 

zegt Sales Manager Hélène Dobbels. “Die persoonlijke aanpak 

trekken we door in al onze diensten. Zowel in de verkoop als in 

de verhuur van residentieel en commercieel vastgoed zetten 

we in op onze sterke marketing, juridische expertise en ruim 

netwerk om de klant in al zijn vastgoedplannen te ontzorgen.”

Uitbreiding naar Sint-Martens-Latem 

Sinds eind oktober heeft Real Estate by Karolien er een kantoor 

in Sint-Martens-Latem bij. “Binnenkort lanceren we met Karolien 

Lafaut enkele nieuwbouwprojecten in Oost-Vlaanderen. Door 

gelijktijdig een nieuw kantoor voor Real Estate by Karolien in 

Sint-Martens-Latem te openen, versterken we er als groep 

onze positie”, bevestigt zaakvoerder Karolien Lafaut. 

Het kantoor zal geleid worden door Hélène Dobbels, die mee aan 

de wieg stond van de oprichting van Real Estate by Karolien in 

2019: “Samen met mijn collega Simon Deboutte willen we onze 

jarenlange ervaring als vastgoedmakelaar inzetten om ook de 

ruime regio rond Sint-Martens-Latem te bedienen, en eigenaars 

te helpen bij een vlotte verkoop en verhuur van hun vastgoed.”

Word jij een vastgoedvedette?

Real Estate by Karolien blijft groeien en rolt daarom de rode 

loper uit voor nieuw talent. De vastgoedmakelaar is onder 

meer op zoek naar een administratief bediende voor 

verhuur in de regio Roeselare-Tielt. Zet jij binnenkort 

panden in de spotlight als een echte vastgoedvedette? 

Ontdek alle vacatures op  

www.realestatebykarolien.be/jobs

Markt 15, 8700 Tielt - Hippoliet Spilleboutdreef 56, 8800 Roeselare - Kortrijksesteenweg 88, 9830 Sint-Martens-Latem

051 80 99 80 - info@realestatebykarolien.be - www.realestatebykarolien.be

vastgoed-
vedette?

WORD JIJ ONZE VOLGENDE

vastgoed-
vedette?

DB776838L2

Villa-appartementen met 
1, 2 of 3 slaapkamers

Zuidelijk georiënteerd terras 
en/of tuintje

Wonen in het groen, op een
uitzonderlijke locatie

Meer info? 015/52 77 05
www.vanlooybouwgroep.com

Rijmenamseweg 83, 2820 Bonheiden

INFONAMIDDAG
op zaterdag 23/06 
van 14u tot 16u in het
verkoopskantoor op de werf. 

NIEUWBOUWPROJECT
KLOOSTERTUIN WEZEMBEEK-OPPEM

DB520673F8

Sterke merken om op te bouwen.

zondag
renovatie

BEREIK KWALITATIEVE SURFERS

• Bereik de surfer van Belgische top nieuws- en business sites 
zoals Knack.be, Trends.be, KanaalZ.be ...

• Ook de sterke womanbrands (Feeling, Libelle, Weekend Knack) 
en bredepublieksbladen (De Zondag, KW) worden hierin 
meegenomen.

• Bezoekers spenderen gemiddeld meer dan 10 minuten op deze 
sites. Je merk of actie wordt dus zeker gezien.

• Bereik 41% van de Vlamingen per maand.
• Bereik bijna de helft van de surfers uit de 2 hoogste sociale 

klassen.
• Bepaal zelf waar je gezien wordt en klanten wil aantrekken.
• Lokale targetting op nationaal sterke merken.

Local Display
Advertising

TREK OP EEN DYNAMISCHE MANIER DE AANDACHT 
VAN DE LOKALE CONSUMENT

Via een netwerk van meer dan 600 kwalitatieve Samsung-
beeldschermen is jouw boodschap prominent aanwezig via 10 of 
20 schermen per stad in drukbezochte handelszaken en dit op 
meer dan 50 locaties in Vlaanderen. 

135.000 PANDEN ONLINE

• Goed voor bijna 50 miljoen bezoeken op jaarbasis en meer dan  
4 miljoen conversies.

• 3.000 professionals geven ons hun vertrouwen.
• Meer dan 110.000 Facebookfans.
• Ondersteund door 3 sterke partijen (Roularta, Rossel, Belfius) 

met grote slagkracht.
• Campagnes mogelijk op pandniveau, (lokale) display- 

campagnes, gebruik van onze data, nieuwsbrieven, lead gen 
campagnes, ...

AL HET NIEUWS UIT WEST-VLAANDEREN

• 479.103 lezers (CIM 2023)

Ook doorheen het jaar voorziet KW op regelmatige basis boei-
ende dossiers, interessante specials, bijzondere uitgaven waar 
je als vastgoedspecialist niet mag ontbreken. Zowel met een 
provinciaal bereik, als in de lokale edities.

Data KW Vastgoedgids 2024: 22 maart en 20 september

DE INSPIRATIEDAG VOOR IEDEREEN 
MET RENOVATIEPLANNEN

Op Renovatiezondag openen tal van bedrijven zoals aannemers,
keukenbouwers, schrijnwerkers, experten in totaalrenovaties, ...
hun deuren voor een breed publiek van renovatielustigen.

Het is dé inspiratiedag bij uitstek voor iedereen die kleine of
grote renovatiewerken plant en de ideale gelegenheid om als
expert kwalitatieve leads en conversies te genereren!

Datum 2024: 22 september

zondag
renovatie
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Hét inspiratiemoment
voor je verbouwingen!

KOM LANGS OP
25 SEPTEMBERzondagrenovatie

1. DUBBEL WERK VERMIJDEN
Wanneer je alles in één keer laat uitvoeren,
bespaar je op lange termijn geld. Stel, wan-
neer je de cv-ketel wil laten vervangen door
een warmtepomp en de oude radiatoren
door een energiezuinige vloerverwarming,
dan moet je vloer opengebroken worden.
Dit is natuurlijk het aangewezen moment
om een nieuwe tegel of parket te kiezen en
vloerisolatie aan te brengen. Anders moet je
later een deel van de werken opnieuw doen. 
Een warmtepomp genereert enkel voldoen-
de warmte in een goed geïsoleerd huis. Dus
de middelmatig isolerende ramen – die je ei-
genlijk pas over vijf jaar wilde vervangen –
vervang je het best door ramen met hoog-
rendementsglas. De buitenmuren isoleer je
dan ook het best meteen mee. Stel je die ex-
tra isolatie uit? Dan gaat je energierekening
ondanks de warmtepomp toch sterk om-
hoog. Door alles in één keer te doen, voor-
kom je dat je dubbel werk moet laten uitvoe-
ren en dubbel moet betalen. Je zorgt er zo

ook voor dat nieuwe energietechnieken
meteen optimaal renderen.

2. ALLES MOOI OP ELKAAR AFGESTEMD
Wanneer je alles in één keer laat renoveren,
kan je ook verschillende elementen meteen
mooi op elkaar laten afstemmen. Jouw inte-
rieur wordt dan een samenhangend geheel. 

3. SNELLER IN AFGEWERKT HUIS
Kiezen voor een totaalrenovatie betekent
ook sneller in een afgewerkt huis wonen. Je
bent in een relatief korte periode van alle
overlast af. Verbouwen brengt een prijs-
kaartje met zich mee, maar tegelijk is het de
beste investering. De meeste verbouwingen
zullen de waarde van je woning laten stijgen.

4. FINANCIËLE VOORDELEN
Tot slot valt een totaalrenovatie vaak goed-
koper uit dan een nieuwbouw. Je hoeft bij-
voorbeeld geen schaarse, dure bouwgrond
te kopen. Renoveren kan aan 6 procent btw,
terwijl alle materialen bij nieuwbouw aan
21procent btw gefactureerd worden. 
Wanneer je een bestaande woning ook ener-
getisch renoveert, biedt de overheid ver-
schillende premies aan, denk bijvoorbeeld
maar aan de renovatielening. Er spelen ui-
teraard meerdere variabelen mee, maar in
het algemeen is een renovatie goedkoper
dan voor een nieuwbouwwoning kiezen.
(bron: victorrenoveert.be)

De voordelen van een totaalrenovatie
Renoveren in fases of toch in
één keer? Er zijn meerdere ar-
gumenten aan te brengen om
voor een totaalrenovatie te kie-
zen, en die zijn niet alleen van
budgettaire aard.

› Alles in één keer aanpakken, is zeker het overwegen waard. (foto Getty Images)

*Niet geldig op reeds lopende bestellingen. Maximumkorting van 1500 euro excl. BTW per klant. Actie geldig tot en met 31/10/2022. Niet cumuleerbaar met andere acties of promoties, tenzij anders vermeld
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Rupelmondestraat 80
9150 Bazel
Tel.: 03 774 23 83
info@stefanvbo.be

www.stefanvbo.be

BEZOEK ONS OP VAN 10 TOT 16 UUR

25 SEPTEMBER

DB767990I2

De Herfst
begint!

KORTINGSWEKEN
ACTIE GELDIG TOT EINDE OKTOBER



Meiboomlaan 33
8800 Roeselare
T +32 (0)9 269 87 11
roularta.real.estate@roularta.be

12423RLM

TECHNISCHE INFORMATIE EN DEADLINES
www.roulartalocalmedia.be

MEER INFO? CONTACTEER:

Wij zetten Nieuwbouwzondag
2x per jaar met stip op de agenda.

Nieuwbouwzondag voorjaar en najaar
zijn ideaal om de sterke troeven
van ons bedrijf toe te lichten aan

geïnteresseerde kopers en zo
kwalitatieve leads te verzamelen.

Livingwood
- Nieuwbouwzondag -

Het interessante was dat er ook
reacties kwamen van mensen die

ons nog niet kenden!
Mensen die nog nooit met ons

hadden samengewerkt, en die ook
wij zelf niet persoonlijk kenden.

Dit getuigt van drempeldoorbrekende 
reclame!

Bix Real Estate
- Mijn Stad TV -

Groot succes:
25 afspraken waarvan

18 via De Zondag komen!

Neon Vastgoed
- De Zondag -

Met meer visibiliteit
als makelaar behaal

je maximaal resultaat!

Jan Stas Immobiliën
- De Zondag + Immovlan -

Sterke merken om op te bouwen.

BROCHURE 2024
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