
HÉT NIEUWBOUWEVENT IN VLAANDEREN

27 APRIL &
19 OKTOBER



WIE LEEST 
DE ZONDAG?

>1,3 mio lezers

16 regionale edities 
per week 

Gemiddeld 82.475 lezers 
per regionale editie.

52x per jaar

+/- 3.800 
displaypunten 

81.910
nieuwsbrieflezers

Exclusieve lezers
40% leest geen ander 
Nederlandstalig dagblad

Lezersprofiel
75% is verantwoordelijk 
voor aankopen
51% behoort tot sociale 
groep 1-4

*Bron: CIM 2023-2024

INHOUD
Op Nieuwbouwzondag openen honderden projecten (nieuwbouwprojecten, modelappartemen-
ten, kijkwoningen, nieuwe verkavelingen, inspiratiewoningen, toonzalen ...) hun deuren voor een 
breed publiek van bouw- en kooplustigen. 

Het is dé inspiratiedag bij uitstek voor iedereen die wil bouwen, kopen of investeren in nieuw-
bouw, en de ideale gelegenheid voor vastgoedexperten, projectontwikkelaars en bouwbedrijven 
om kwalitatieve leads en conversies te genereren.

TIMING
In navolging van het succes van de voorgaande jaren organiseert De Zondag ook in 2025 twee 
edities: een in het voorjaar (op 27 april) en een in het najaar (op 19 oktober).

WAT MAG JE VERWACHTEN?
1.	De zondag vóór het event + de dag van het event zelf brengt De Zondag een specifiek Nieuw-

bouwzondag-dossier met uitgebreide redactionele content over de voordelen van (investeren 
in) nieuwbouw, inclusief de advertenties van alle deelnemende projecten. 

2.	Jouw projecten worden online geplaatst op onze nieuwe website Nieuwbouwzondag.be.

3.	Elk project krijgt het nodige point-of-salesmateriaal. 

4.	Je ontvangt ondersteunend digitaal promomateriaal om je sociale netwerk warm te maken 
voor een bezoek.

5.	Vanuit Roularta wordt het event ruimschoots op voorhand via een grootse 
mediacampagne aangekondigd en gepromoot op talrijke sterke kanalen:

• Radio
• Sociale media
• Google
• Lokale titels De Zondag, DZ Magazine, KW
• Nationale magazines zoals Trends, Knack, Feeling, Libelle, Plus, Sabato ...
• Nieuwsbrieven van lokale en nationale titels
• Local Display Advertising
• Immovlan
• Beeldschermennetwerk Mijn Stad TV

WIST JE DAT WIE EEN WONING WIL KOPEN...

groot belang hecht aan energiezuinig wonen

bereid is geduld uit te oefenen vooraleer  
hij in zijn nieuwe woning kan trekken 

de stijl en indeling van zijn woning  
zelf wil kunnen kiezen

de voorkeur geeft aan een nieuwbouw omdat hij  
de eerste jaren niet veel (renovatie)kosten wil maken

zelf de materialen wil kunnen kiezen op  
basis van budget en smaak

Eens Oneens

91%

85%

73%

84%

73%

7%

13%

25%

15%

24%

*Bron: Roularta Real Estate Woonsurvey 2024

"We hebben de hele tijd 
bezoekers over de vloer 

gehad en zijn zeer tevreden. 
Volgende keer doen we zeker 

weer mee!"

DEWEBO
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ADVERTENTIEMOGELIJKHEDEN
Je kiest zelf het formaat van jouw printadvertentie in De Zondag naargelang je noden.
Denk je aan een advertorial? Dan word je bijgestaan door een professionele redacteur en fotograaf van Roularta.

Daarnaast kies je ook zelf in welke van de 16 regionale edities je gezien wilt worden.
Kies je voor meerdere regionale edities, dan kan het materiaal gerust verschillen in functie van je regio/je aanbod.

TIP: GA OMNICHANNEL VOOR EEN NOG HOGERE ROI

Met visibiliteit op verschillende kanalen vergroot je de impact van jouw advertentiecampagne.
Combineer bijvoorbeeld met: 

• DZ Magazine
• Out of home via het beeldschermennetwerk van Mijn Stad TV 
• Local Display Advertising (run of network op websites van sterke Roularta-titels)
• Immovlan

• KW

Neem gerust contact op met je vertrouwde media-adviseur voor advies op maat.

MEER INFO?
Surf naar www.nieuwbouwzondag.be
of scan de QR-code

Voorbeeld
intropagina redactie

Voorbeeld
1/2 pag.

Voorbeeld
1/1 pag.

Bekijk de deelnemende projecten in uw buurt via 
www.nieuwbouwzondag.beZondag 20 oktober

DB129086I4

Onafhankelijkheidslaan 17/18, 9000 Gent|  www.3d-realestate.be  |  info@3d-realestate.be  |  +32 (0)9 329 72 02

Bloei
GENT

Houd je van het bruisende Gent? Woon je liever 
niet te ver van het levendige stadscentrum, maar 
wil je toch in het groen wonen? Het duurzame 
project Bloei komt tot leven aan de rand van de 
stad, en dankzij het Vossenbos en het park van 
Bloei waan je je midden in de natuur.

Liv - De Molens
DEINZE

Het stadscentrum aan de ene kant. De Leie aan 
de andere kant. En in het hart van Liv - De Molens? 
Een groot, gezellig park! Het nieuwbouwproject Liv - 
De Molens heeft veel te bieden. Kom het zelf ontdek-
ken tijdens Nieuwbouwzondag.

Interesse in Liv - De Molens? 

Kom tussen 10:00u en 12:00u langs in ons 
verkoopkantoor: Tolpoortstraat 36, 9800 Deinze.

Geen afspraak nodig. 

Scan de QR-code voor 
informatie over het project 
of surf naar www.liv-demolens.be

Nieuwsgierig naar Bloei? 

In de namiddag staan we (op afspraak) voor jou klaar in ons 
verkoopkantoor: Onafhankelijkheidslaan 17/18, 9000 Gent. 

Enkel op afspraak

Scan de QR-code om 
een afspraak te maken 
of surf naar www.bloei.gent/nieuwbouwzondag

Kom onze projecten in Deinze en Gent ontdekken tijdens 
Nieuwbouwzondag op 20 oktober. 

VOORMIDDAG ZONDER AFSPRAAK

NAMIDDAG OP AFSPRAAK

DB130419J4

Moderne faciliteiten, energiezuinig-
heid en lagere onderhoudskosten:
het zijn enkele factoren die maken
dat investeren in nieuwbouw aan-
trekkelijk is. Ze bieden daarnaast
vaak interessante gemeenschappelij-
ke voorzieningen zoals parkeergele-
genheid, een fietsenstalling, gedeel-
de tuin of dakterras. Deze extra’s kun-
nen de aantrekkelijkheid van je inves-
tering verhogen en voor hogere
huurinkomsten zorgen. 
Uit onze woonsurvey van september
2024 blijkt dat voor wie overweegt om
te investeren in vastgoed, de voor-
keur vooral uitgaat naar appartemen-
ten (71,3 %) en woningen (54,3 %).

ALTIJD VAN BELANG: DE LOCATIE
Voor je je zoektocht aanvat, houd je
best rekening met meerdere aan-
dachtspunten. Locatie is altijd cruci-
aal bij vastgoed. Kijk niet alleen naar
de huidige staat van de buurt, maar
ook naar de geplande ontwikkelin-
gen. Wordt er nieuwe infrastructuur
aangelegd, zoals scholen, winkelcen-

tra of openbaar vervoer of zijn deze
voorzieningen al aanwezig? Dit kan de
waarde van je investering doen stijgen. 
Analyseer de woningmarkt in het ge-
bied. Is er veel vraag naar nieuwbouw
of staan er al veel huizen te koop? Een
overaanbod kan de prijsdruk verlagen.
Vergelijk de prijs per vierkante meter
van de nieuwbouwwoning met andere

nieuwbouwprojecten en bestaande
woningen in de omgeving. Dit geeft je
een goed idee of de prijs in lijn is met
de marktwaarde.

VOLOP SCREENEN
Nieuwbouwprojecten variëren in
kwaliteit. Kijk goed naar de reputatie
van de projectontwikkelaar en de

aannemer. Lees recensies, bekijk eer-
dere projecten en let op de afwerking
en gebruikte materialen. Een hogere
kwaliteit kan leiden tot minder on-
derhoud en betere huurprijzen.
Nieuwbouwprojecten worden vaak
in verschillende fasen verkocht. In-
vesteren in de eerste fase kan voorde-
lig zijn, omdat de prijzen vaak lager
liggen dan in de latere fasen. Naarma-
te het project vordert en meer wonin-
gen verkocht worden, stijgen de prij-
zen meestal. Houd er rekening mee
dat projecten soms vertraging oplo-
pen of in zeldzame gevallen niet
doorgaan. Doe grondig onderzoek
naar de ontwikkelaar voordat je een
contract tekent.

VAN HUUR TOT RENDEMENT
Als je van plan bent om de woning/
het appartement te verhuren, onder-
zoek dan het huurpotentieel van het
gebied. Hoe groot is de vraag naar
huurwoningen, wat zijn de gemiddel-
de huurprijzen, en wie is je doel-
groep? Reken vooraf goed uit wat je
verwachte huurinkomsten zullen zijn
of de waardestijging van het vast-
goed. Neem ook extra kosten zoals je
lening, onderhoud en eventuele ge-
meenschappelijke lasten mee in het
totaalplaatje voor je een beslissing
neemt. Aarzel niet om je hierin te la-
ten bijstaan door een expert. (kcw)

EEN GOEDE VOORBEREIDING IS EEN MUST

Succesvol investeren in nieuwbouw 
Op zoek naar een vastgoed-
investering die je een mooi
rendement oplevert? Bekijk
zeker de mogelijkheid van
een nieuwbouw. Afgewerk-
te woningen en apparte-
menten doen het bijzonder
goed op de huurmarkt,
waar er schaarste heerst en
energiezuinigheid een be-
langrijk facet is geworden.

› Voor een mooi rendement is kijken en vergelijken de boodschap wanneer je investerteert in vastgoed. (foto Getty)

Bekijk de deelnemende projecten in uw buurt via 
www.nieuwbouwzondag.beZondag 20 oktober

DB129086I4

Ontdek nieuwbouwproject Botanica 
in Houthalen-Helchteren.

Bezoek ons tijdens 
Nieuwbouwzondag 

20 oktober tussen 10u en 12u30

Bistro Mouffa, Pastorijstraat 30, 
3530 Houthalen-Helchteren

NIEUWBOUW | VERKOOP | VERHUUR | BEHEER | HAMSTERHUREN

JOUW OASE VAN COMFORT & MODERN WONEN!

www.canius.be       +32 (0)78 78 30 39        info@canius.be

info & verkoop

DB130254J4

"We hebben de hele tijd 
bezoekers over de vloer 

gehad en zijn zeer tevreden. 
Volgende keer doen we zeker 

weer mee!"

DEWEBO



Technische informatie en deadlines
Vind je online terug op: www.roulartalocalmedia.be

Meer info? Contacteer je accountmanager.

Meiboomlaan 33
8800 Roeselare
T +32 (0)9 269 87 11
roularta.real.estate@roularta.be

"We zijn continu bezig geweest en 
hebben maar liefst 11 leads verzameld 
om verder op te volgen. Bovendien is 
een van de drie panden nét voor de 
Nieuwbouwzondag verkocht, mede 

dankzij het event!"

BCA BOUWT BETER

DIT WAS NIEUWBOUWZONDAG NAJAAR 2024

Sterke merken om op te bouwen.

"Bij project Botanica hebben we al 
12 koppels mogen verwelkomen, 

met nog 4 opvolggesprekken op de 
planning. Het was een kwalitatief 

en geïnteresseerd publiek!"

CANIUS REAL ESTATE

"We hebben 20 geplande bezoeken op 
afspraak gehad en daarnaast nog eens 

10 spontane bezoekers. Onder hen 
zaten ook enkele potentiële kandidaten 

met concrete interesse. Een zeer 
geslaagd evenement!"

VASTIA

"Het was een ontzettend positief 
evenement! We hebben zeker 

100 bezoekers ontvangen in Sint-
Truiden, met daarnaast 10 gerichte 
afspraken. Dit succes overtrof onze 

verwachtingen, en we doen volgende 
keer absoluut weer mee!"

A. VERELST DEVELOPMENT

"We hebben de hele tijd 
bezoekers over de vloer 

gehad en zijn zeer tevreden. 
Volgende keer doen we zeker 

weer mee!"

DEWEBO

OB74635


